e NEXO.

Programa de
Parcerias NEXO

Transformamos oportunidades digitais em solugodes reais.

Uma parceria pensada para profissionais e empresas que identificam
necessidades digitais nos seus clientes, mas ndo querem montar uma equipa
técnica para as executar.

Contacto para parceria

geralnexo@outlook.pt

® NEXO.

PARCEIRO

NEXO

CLIENTE
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OPORTUNIDADE

A oportunidade que muitas empresas
perdem

Necessidades digitais surgem todos os dias. Sem execu¢ao, nao se transformam em projeto.

01 02 03

Contabilista ou consultor Agéncia de marketing

O cliente precisa de presenca digital credivel, mas ndo sabe a quem recorrer.

Freelancer ou pequena agéncia

Existe campanha, mas falta landing page, formulario, CTA e medicdo. Surge um pedido técnico acima da especialidade ou capacidade interna.

04 05

Investidor ou rede empresarial Gestor ou consultor empresarial

Novas empresas precisam rapidamente de uma estrutura digital inicial e escalavel. Identifica processos manuais que podiam ser automatizados, mas falta execucao.

A necessidade existe. O cliente existe. Falta quem transforme a oportunidade em execucao.

® NEXO.



MODELO

NEXO como braco tecnoldgico

Um modelo simples para converter uma recomendac¢ao numa solug¢ao concreta.

01

Parceiro

Identifica a necessidade, faz a
introducao e fornece contexto
autorizado.

02

NEXO

Analisa, estrutura, propde, executa e
acompanha a solucao.

03

Cliente

Recebe uma solucao profissional,
adequada ao objetivo e preparada
para evoluir.

O parceiro aumenta a capacidade de resposta sem criar uma equipa técnica propria.

® NEXO.
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CAPACIDADE

O que a NEXO consegue resolver

N&o é apenas websites. E apoio tecnolégico para empresas que querem evoluir.

01

Presenca digital

Websites, landing pages e paginas comerciais preparadas para captar
contactos.

04

Software e sistemas

Web apps, dashboards, areas privadas e ferramentas a medida.

02

Venda online

Catélogos, lojas, checkout e paginas de venda adaptadas ao negdcio.

05

Evolucao

Manutencdo, melhorias, integragdes e crescimento de solucdes existentes.

03

Automacao

Organizacao de processos, pedidos e tarefas repetitivas.

06

Google e aquisicao

Google Business Profile, Search Console, SEO técnico, formularios e medi¢do.

A colaboracao pode comecgar pequena e crescer conforme o cliente ganha maturidade digital.

® NEXO.



PERFIL

Para quem faz sentido

Parceiros que estao perto de empresas e encontram necessidades digitais fora da sua oferta principal.

Servicos profissionais Marketing e comunicacao
Contabilistas Agéncias de marketing

Consultores Social media managers

Empresas financeiras Designers

Consultoras Freelancers

Negdcios e rede Ecossistemas empresariais
Comerciais Redes empresariais

Gestores de negocios Profissionais PME

Empresas B2B Parceiros locais

Investidores Empresas com carteira de clientes

Se os seus clientes tém necessidades digitais que ficam sem resposta, pode haver espaco para parceria.

® NEXO.



MODELOS

Diferentes formas de parceria

O modelo depende do tipo de oportunidade, envolvimento e relacao com o cliente.

01 02

Referral pontual Referral recorrente

Quando surge uma oportunidade especifica num cliente ou contacto. O parceiro encaminha com contexto. Quando o parceiro encontra necessidades digitais com frequéncia e quer manter um canal ativo.
03 04

Parceiro comercial Apoio técnico a clientes préprios

Quando a NEXO funciona como complemento tecnolégico da oferta do parceiro. Quando o parceiro mantém a relacdo e a NEXO assume a execugdo técnica.

As condi¢des comerciais sao definidas antes da colaboracgao ativa e ndo sao iguais para todos os casos.

® NEXO.



PROCESSO

Como funciona na pratica

Um fluxo simples para explicar, acompanhar e repetir a colaboracao.

02 03 04 05 06

Identificar Enquadrar Encaminhar Diagnosticar Propor Executar

Surge uma necessidade

Aintroducdo é feita com A NEXO analisa objetivo e A solugdo e o orcamento A NEXO desenvolve, testa e
real.

O parceiro da contexto. o =
autorizacao. problema. sdo estruturados. entrega.

Sem prometer solugdes antes do diagnéstico. Primeiro entende-se o problema, depois define-se a proposta.

® NEXO.
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RESPONSABILIDADES

Quem faz o qué

Cada parte mantém-se focada naquilo que faz melhor.

Parceiro

— Identifica oportunidades
Faz a introdugao
Fornece contexto relevante
— Acompanha no nivel acordado

Nao vende tecnicamente a solucao

® NEXO.

NEXO

Diagnéstico e estrutura técnica
~ Proposta e orcamento
Desenvolvimento e implementacao

~— Testes e entrega

— Suporte e evolucao
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CENARIOS

Situacoes reais de parceria

Exemplos praticos onde a colaboracao cria valor para o parceiro e para o cliente.

Parceiro

Agéncia de marketing

Contabilista ou consultor

Consultor empresarial

Investidor ou rede empresarial

® NEXO.

Problema
Falta uma landing page capaz de converter

trafego de campanha.

Cliente sem presenca digital credivel ou
organizado para receber contactos.

Processos dependem de Excel, WhatsApp e
tarefas manuais.

Novas empresas precisam de infraestrutura
digital rapida.

Solugdao NEXO
A NEXO cria pagina, copy, formulario, CTA e

tracking.

Website, Google Business Profile e estrutura de
captacao.

Automagdo, web app ou sistema interno
simples.

Presenca inicial, captagdo, sistemas e evolucdo
faseada.

Beneficio

Campanha mais completa e mensuravel.

Solucdo util sem sair da especialidade.

Problema operacional passa a ter execugao real.

A rede ganha um parceiro tecnolégico de apoio.
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BENEFiCIOS

Porque a parceria pode fazer sentido

Uma colaboracdao bem definida aumenta a capacidade de resposta do parceiro e melhora a decisao do

cliente.

Para o parceiro

— Aumenta a oferta sem criar equipa técnica

~— Gera receita adicional quando aplicavel

— Protege a relagcao com o cliente

— Deixa de perder oportunidades por falta de execucgao

— Ganha um parceiro tecnoldgico de confianca

Para o cliente

— Recebe uma solucdo profissional e enquadrada
~— Evita fornecedores aleatérios ou improvisados

— Tem uma ponte de confianca para decidir melhor
— Pode comecar com uma solucao simples e evoluir

~ Recebe diagnostico antes de investimento técnico

A parceria s6 faz sentido quando aumenta confian¢a, reduz friccao e gera uma solugao melhor para o cliente

final.

® NEXO.



PRIMEIRA CONVERSA

Como definimos a parceria

Comecar simples, testar a colaboracdo e estruturar a medida que a relagao cresce.

01 (12

Tipo de clientes Necessidades frequentes

Quem o parceiro acompanha e em que contexto. Que problemas digitais aparecem com mais frequéncia.
03 04

Nivel de envolvimento Modelo comercial

Até que ponto o parceiro participa na relacao. Referral, margem, recorréncia ou acordo especifico.

05 06

Processo de encaminhamento Primeiro teste

Como a oportunidade chega a NEXO com contexto e autorizacao. Uma oportunidade concreta para validar a colaboragao.

Sem compromisso inicial e sem exposi¢ao publica de comissodes. Primeiro valida-se se ha encaixe.

® NEXO.



Tem clientes ou contactos que
podem beneficiar de solugoes - nexo.
digitais?

Vamos perceber se existe uma forma de colaboracao que faga sentido o1 Website
para ambos.

Contacto

nexodigitalagency.pt

s . 02 Instagram
Proximo passo

@nexodigitalagency.pt

Uma conversa curta para perceber oportunidades, limites, modelo comercial e

primeira oportunidade teste. 03 Email

geralnexo@outlook.pt

® NEXO.
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